
Interesados enviar currículum vitae al Dpto. de Recursos Humanos, a través de la oferta 
con Referencia I_INTER20 publicada en nuestra área de empleo. 
Enlace: www.televes.com/es/rrhh/I_INTER20

FUNCIONES

se valora

SE OFRECE

Se REQUIERE 

Después de un periodo inicial de formación, se encargará 
de la búsqueda y captación de nuevos contactos 
comerciales y fidelización de los actuales, prospección 
de mercado, análisis de la competencia, gestión y 
seguimiento continuo de la cartera de clientes actuales 
y potenciales (visitas, asistencia técnica y negociación al 
más alto nivel).

Televés
Se valorará especialmente la experiencia previa en 
puestos similares, y conocimientos en radiofrecuencia, 
soluciones GPON, IPTV y Datos.

Gsertel
Se valorará especialmente la experiencia previa en 
puestos similares, y conocimientos en sistemas test y 
medida.

Incorporación inmediata a una organización en pleno 
crecimiento, paquete retributivo compuesto por fijo y 
variable e interesantes posibilidades de desarrollo de 
carrera profesional en la red mundial de Televes.

Formación
Estudios de Ingeniería, preferentemente en 
Telecomunicaciones / Informática o similares

Competencias
Buenas aptitudes comerciales y para asumir 
responsabilidades, iniciativa, capacidad de 
comunicación y para el trabajo en equipo.

Otros
•	 Inglés C1
•	 Total disponibilidad para viajar e incluso para 

fijar la residencia en otros países.

Corporación líder en el sector de las infraestructuras y Servicios de Telecomunicaciones  para el hogar y los edificios,
en plena expansión mundial, Selecciona para formar parte de su Dpto. de exportación en Televés y Gsertel:

INGENIEROS/AS COMERCIALES


